‘Website als extra
handelskanaal’
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De meeste online markiplaatsen komen rustig op gang, maar Pallets-
Only.com wordt korte tijd na de lancering al druk bezocht en gebruikt. In
de VISIE van mede-oprichter Jof Houben slaat het concept de spijker op
de kop, maar daar is wel een grondige voorbereiding aan voorafgegaan.

“Ik heb zelf tussen 2000 en 2008 in de palletbranche gewerkt en
het ging mij steeds meer opvallen hoe conventioneel de handel in
pallets eigenlijk is. Per fax en telefoon, of om het wat flauw te zeggen:
ouderwets. Dat moest in mijn ogen sneller, handiger en efficiénter
kunnen. Met mijn ervaring in logistiek en procesoptimalistatie en die
van mijn vroegere collega en nu compagnon Remco Tuinman in de ICT
en marketing zijn we daarom een concept voor een online marktplaats
voor de pallethandel gaan ontwikkelen.

Toen we begonnen wisten we één ding zeker: de tijd dat een website
een succes wordt puur omdat het online betreft ligt achter ons. Daarom
hebben we ons steeds zeer kritisch afgevraagd wat we wilden, voor welke
doelgroep, wat die doelgroep wilde, hoe groot de markt was enzovoorts.
Het concept dat zo ontstond is voorgelegd aan mensen uit ons netwerk,
onder wie financiéle experts, inkopers en business developers. Middels
die werkwijze hebben we een idee omgezet in een gedegen concept.

Het was eerlijk gezegd de bedoeling om de webite na de zomer van
2009 te lanceren. Maar vanuit de testgroep van een beperkt aantal
gebruikers kwamen belangrijke verbeterpunten naar voren die we
eerst terdege wilden doorvoeren. Dan moet gedacht worden aan
aspecten in de hoek van gebruikersgemak en jargon, waarin binnen

Nederland toch verschillen bestaan. Na die zaken te hebben aangepast

is de site in december van vorig jaar gestart.

Inmiddels staan er op de website al meer dan 100.000 pallets te
koop en dat is zelfs boven onze verwachtingen, die op zich al vrij
hoogespannen waren. Maar met de voordelen die wij bieden is het op
zich niet vreemd dat handelaren ons digitale domein weten te vinden:
het is helder en transparant, vergt weinig inspanning, men loopt geen
risico en het is snel en goedkoop. Toch is het niet de insteek dat ons
concept de traditionele pallethandel gaat vervangen, wij zien onze
website meer als een extra kanaal om pallets te kopen en verkopen.

Na Nederland en Belgié willen we ons concept verder gaan uitrollen
over Europa. De opzet van de online markiplaats is daar uitermate
geschikt voor, feitelijk hoeft het alleen maar in de betreffende taal van
een land te worden omgezet. Wat wij voor ogen hebben is een soort
sneeuwbaleffect: via Nederland uitbreiden naar Duitsland, via Belgié
naar Frankrijk en zo verder. De contacten in Frankrijk, Duitsland en
Engeland met enthousiaste potentiéle gebruikers en lokale beheerders
van de landensites zijn gelegd en we gaan in die landen zeker nog dit
jaar van start. @

Creatieve bosaanleg

Minister Gerda Verburg van Landbouw, Natuur en
Voedselkwaliteit (LNV) heeft het boekje ‘50 ideeén voor
nieuwe bossen’ aangeboden aan het Bosschap. Hierin staan
innovatieve concepten voor de aanleg van meer bos.

Particulieren die een stukje bos
sparen waarop na hun overlijden
de as wordt uitgestrooid. Bedrijven
die in ruil voor de financiering van
nieuw bos de mogelijkheid krijgen
dit mini-woud in de vorm van het
bedrijfslogo te planten. Kleine su-
permarkten langs snelwegen met
daarachter een ‘supermarktbos’
voor een picknick. In de winkel een
actie waarbij je niet voor gadgets
spaart, maar voor een mooi bos.
Dit zijn enkele van de vijftig inge-
zonden conceptendie in het boekje
worden beschreven.

Nederland heeft in vergelijking
met omringende landen als Belgié
en Duitsland nog steeds weinig bos
(Nederland 10% landopperviak,
Belgié 23% en Duitsland 31%).
De aanleg van nieuwe bossen is
volgens minister Verburg juist in
een zo verstedelijkt en dicht-
bevolkt land van groot belang.
“Bossen zijn goed voor onze
geest en lichamelijke gezondheid,
bieden plaats aan vele soorten
planten en dieren en zijn ook
economisch van groot belang”, zo
zegtze. @

Nieuwe PEFC-auditor

FORM International in Hattem mag nu, als vertegen-
woordiger van NEPCon in Nederland, ook audits uitvoeren
in het kader van PEFC-certificering.

NEPCon is als partner van BMG
Trada onder andere PEFC-
geaccrediteerd en verzorgt analy-
ses en audits ten gunste van bos-
beheer- en Chain of Custody-
certificering.

De samenwerking met het
Nederlandse FORM levert vol-
gens Andrzej Czech, Directeur
NEPCon Polen, een goede mix

op van kennis en ervaring op het

KORTNIEUWS &5

Stichting KOMO

Stichting KOMO is vanal 1 januari vanuit
Gouda gestart met de werkzaamheden voor
de KOMO-certificering van producien,
processen en diensten in de bedrijfstak
bouw. Bijzondere aandachi gaat daarbij uit
naar het bestendigen en itbouwen van de
markipositie van het KOMO-keurmerk.
Daarnaast zijn vergroting van de toege-
voegde waarde, evenals de befrouwbaar-

[ heid van de KOMO-certificering voor alle
sectoren in de bouwkolom belangrijke doel-
stellingen. De stichting wil zo een belang-
rijke bijdrage leveren aan de verdere kwali-
teitsverbetering en kwaliteitsborging van
producten, processen en diensten in de
bouw.

gebied van duurzaam bosbeheer
en Chain of Custody. NEPCon
hoopt haar aanwezigheid en aan-
deel op de markt te vergroten en
volledige diensten aan te bieden,
die tegemoetkomen aan de be-
hoelten van de hout(producten)
markt in Nederland.

PEFC Nederland heeft laten weten
blij te zijn met een nieuwe speler
op het gebied van certificering. ®

Stichting KOMO wil dit alles realiseren door
in het bestuur alle belanghebbende partijen
binnen de bouw te betrekken. Dat betekent
vertegenwoordigers namens KOMO-
certificaathouders vit bouwbedrijven, toe-
leveranciers en installateurs, evenals ver-
tegenwoordigers namens architecten/
adviseurs, opdrachigevers en certificering-
instituten. De rol van onathankelijk voor-
zitter wordt ingevuld door mr. Henry
Meijdam; ing. Lodewijk Niemoller is
benoemd tot directeur. Het bestuur wordt
ondersteund door de KOMO Adviesraad
(KAR). Deelname aan de KAR staat open
voor alle brancheverenigingen binnen de
bouwsector die KOMO een warm hart toe-
dragen. ®
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